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De la conception a la maintenance, EQUIP AUTO 2007 : Innovation et
Internationalisation

Ouvert sur toutes les technologies et sur toutes le s activitéts du monde de
l'automobile, dans une approche globale "de la conc eption a la maintenance", le salon
EQUIP AUTO offre a toute la filiere automobile mond iale, une fantastique opportunité
pour valoriser ses innovations technologiques, pros pecter I'ensemble de ses
marchés, rencontrer tous ses partenaires, faciliter ses échanges, accélérer sa
croissance.

EQUIP AUTO 2007 se tiendra au Parc d’Expositions de Paris-Nord a Villepinte, du lundi 15
au samedi 20 octobre. En six jours et sur un méme site, EQUIP AUTO 2007 présentera tout
a la fois les technologies et innovations qui apparaitront sur les véhicules de la prochaine
décennie, les modules et composants des modeles qui entrent actuellement en production,
et les pieces, services, outillages et équipements de garage qui permettent d’assurer la
maintenance du milliard de véhicules qui seront en circulation dans le monde en 2008.
EQUIP AUTO, c'est tout I'équipement automobile du VP (véhicule particulier) au VI (véhicule
industriel) en passant par le VUL (véhicule utilitaire 1éger). EQUIP AUTO, c'est aussi tout
I'équipement du garage, de l'atelier de mécanique et de carrosserie et de l'aire de service.
Plus de 2000 exposants, venant de plus de 60 pays, seront présents a EQUIP AUTO 2007
pour accueillir des visiteurs en provenance du monde entier.

Toutes les technologies, tous les développements

EQUIP AUTO 2007 réaffirme son concept mondial et unique, en se positionnant comme
l'interface de toutes les stratégies industrielles et commerciales et de toutes les professions
de l'automobile. Depuis la conception des équipements pour véhicules jusqu'a leur
recyclage, toutes les technologies seront représentées a EQUIP AUTO 2007.

Mais plus encore qu'une gigantesque vitrine technologique, EQUIP AUTO sera aussi le point
de rencontre de tous les acteurs et décideurs de toute la filiere automobile, I'opportunité de
business meetings, de contacts transversaux, de rencontres professionnelles, de rendez-
vous internationaux... Un fantastique accélérateur d'échanges et d'affaires.

Tous ceux qui congoivent, développent, industrialisent et produisent pour lI'automobile, tous
ceux qui distribuent et assurent la maintenance des véhicules et de leurs composants, ont
tous les deux ans a Paris-Nord, un rendez-vous majeur avec EQUIP AUTO.

Production, ventes et maintenance s'inscrivent erraissance

Secteur économique majeur tant en termes de production industrielle, de volumes
d'échanges commerciaux que d'emplois, I'automobile, comme toute activité, est soumise aux
aléas des conjonctures économiques régionales, aux fluctuations monétaires, a I'évolution
du colt des matiéres premiéres, mais a terme, elle s'inscrit dans une croissance structurelle
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permanente, tant les perspectives mondiales sont considérables. En 1995, la production
mondiale était de 48 millions de véhicules par an ; elle a dépassé 69 millions en 2006. En
1995, le parc mondial était estimé a 600 millions de véhicules ; il a été chiffré a 889 millions
fin 2005. On peut donc d'ores et déja considérer qu'un milliard de véhicules seront en
circulation dans le monde dans le courant de I'année 2008.

Innovation et internationalisation

Dans ce contexte, EQUIP AUTO confirme naturellement ses deux axes stratégiques majeurs
gue sont I'innovation et l'internationalisation.

L'internationalisation s'impose a l'évidence face a I'évolution des marchés. Il suffit de
regarder les taux de croissance des parcs automobiles des pays dits émergents pour
prendre la mesure des phénomeénes : le taux de motorisation de la Chine est passé de 8
véhicules pour 1000 habitants en 1995 a 23 en 2006, celui de I'ilnde de 6 a 12. Ces taux ne
sont évidemment pas ceux de I'UE ou du Japon (590/1000) ou des USA (800/1000) mais
pour mémoire, la Chine et I'Inde totalisent plus du tiers de la population mondiale, leur
production s’est accrue en 2006 respectivement de 26 et de 23% et leur capacité de
production plus encore.

Déja en 2006, la production cumulée de véhicules (11,4 millions) de la Chine, de I'Inde, de la
Thailande et de I'lran a été comparable a celle de pbles traditionnels comme le Japon ou les
Etats-Unis.

Avec plus de 21,4 millions de véhicules produits, 'Europe reste le premier marché
automobile mondial. Si 'Europe occidentale (EU15) axe essentiellement I'évolution de son
marché domestique sur le renouvellement (16,3 millions de véhicules produits en 2006), les
élargissements successifs de I'Union ont ouvert de solides potentiels de croissance (+24,7%
chez les nouveaux entrants de I'UE 27) et ses voisins immédiats ne sont pas en reste
(+12,2% dans les PECO et +12.5% en Turquie).

La concurrence mondiale impose l'innovation compétive

Ce développement international met en évidence la dynamique de I'innovation essentielle

- pour inciter les marchés matures au renouvellement

- pour répondre aux critéres spécifiques de compétitivité des marchés émergents

- pour prendre en compte les exigences environnementales et les contraintes
énergétigues mondiales.

Cette dynamique d’innovation a d’ailleurs fortement évolué ces dix dernieres années : alors
que, dans les années 90, elle se validait systématiquement sur les hauts de gamme et se
démocratisait lentement par le bénéfice des gains de productivité, elle impacte aujourd’hui
directement I'ensemble de la production. L’enjeu n’est plus seulement dans la performance
technologique “fondamentale” mais aussi dans la performance conceptuelle et industrielle
garante de fiabilité et de compétitivité. On n’approche plus les marchés émergents avec des
produits en fin de commercialisation et avec des technologies déja largement amorties. La
concurrence mondiale impose l'innovation compétitive. L’'exigence d’innovation d’un concept
a 5000 voire 3000 dollars est un challenge différent mais pas moins difficile que celui d’'un
modéele de luxe vendu vingt fois plus cher. D’autant que les exigences environnementales se
mondialisent elles aussi: en Inde, par exemple, la norme Bharat Stage actuelle est
équivalente a Euro Il ; dans deux ans la norme Bharat Stage IV sera équivalente a notre
Euro IV . Quant au marché chinais, il est tout aussi exigeant. D’ailleurs, si ces marchés sont,
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dans l'immédiat, essentiellement orientés vers la satisfaction de leurs besoins domestiques
considérables, les ambitions d’exportations y sont clairement exprimées et passent, elles
aussi, par une compétitivité mondiale.

Rechange, maintenance et équipement de garage...

La mondialisation de l'innovation a aussi un impact tres fort sur les marchés de la rechange,
de I'équipement de garage, des équipements de distribution de carburant, etc. En effet, des
émissions de type Euro IV ou des technologies de type multiplexage, par exemple,
impliquent, c’est notoire, tout un environnement technologique de haut niveau, indispensable
a la qualité et a la productivité de la maintenance. C'est déja sensible dans les pays
industrialisés ou I'enrichissement des fonctions et l'innovation technologique exigent une
évolution réguliere des équipements de maintenance. Mais dans les pays émergents cette
exigence s’'accélere de maniere phénoménale par le double effet de I'accroissement soudain
et du rajeunissement considérable des parcs, parfois accompagnés de surcroit par la mise
en place d’'une réglementation contraignante de contréle technique.



Au 31 Aodt 2007

* 1999 exposants sont inscrits & EQUIP AUTO (Objectif final : 2140
exposants).

e 200 000 mz d’exposition

« 73.5 % d’exposants étrangers (vs 72 % en 2005 et 66 % en 2003)

Répartition des exposants selon secteur
(En % de la superficie globale)

Réparation maintenance : 16 %
Lavage : 3.5%
Informatique : 2%
Carrosserie Peinture : 8%
Dépannage : 15%
Services aux professionnels : 15%
Lubrifiants - additifs - entretien : 3%
Equipements pour véhicules : 60 %
Pneumatiques : 3%
Organismes professionnels : 1%

Répartition des exposants selon nationalité

(En % du nombre total des exposants)
France : 26,5%
Hors France 73,5% (vs 72% en 2005 et 66% en 2003)

(En % de surface d’exposition)
France : 52,7%
Hors France 47,3% (vs 44% en 2005 et 36% en 2003)




EQUIP AUTO 2007 met I'accent sur les rencontres entre professionnels : rendez vous
d’affaires qualifiés, avec les « EQUIP AUTO OEM Meetings », mise en relations de
professionnels, grace aux « Bourses d’Echanges Relationnels » ou « BER », ou
encore facilitateur d’avenir avec les « Ateliers Futurs Pros » destinés aux jeunes en
recherche d’emploi .

% & & " (

Le principe : une mise en relation qualifiée

Ces « Rencontres de la 1 ®® Monte », inédites sur EQUIP AUTO, vont permettre & des
acheteurs de la 1 monte-constructeurs et équipementiers de I'automobile et du VI- de
rencontrer de nouveaux fournisseurs du monde entier et d’identifier des partenaires en vue
de futures coopérations.

Un dispositif en 4 étapes

En amont du salon :

e EQUIP AUTO s'est attaché a recenser les besoins des acheteurs. Ces derniers
sont consignés au sein de 8 différents recueils correspondant chacun a une zone
géographique : Europe de I'Ouest et du Nord; Europe Centrale et de I'Est;
Proche et Moyen-Orient ; Afrique ; Océanie ; Amérique du Nord ; Amérique du
Sud et centrale ; Asie.

* A Tl'échelle internationale, EQUIP AUTO a réceptionné les candidatures de
fournisseurs (cette étape se poursuit jusqu’au 15 septembre 2007). La sélection
s’effectuera par les donneurs d’ordre, a méme d’évaluer I'adéquation entre leurs
besoins et profil des fournisseurs.

* Au terme de cette sélection, EQUIP AUTO planifiera les différents rendez-vous
acheteurs-fournisseurs.

Pendant le salon :
*  EQUIP AUTO gére et organise les différents rendez vous entre donneurs d’ordre
et fournisseurs. Ces rencontres de 45 mn se déroulent dans des salles dédiées
ou sont assureées, si nécessaire, des traductions multilingues.

Les « EQUIP AUTO OEM meetings » comptent 24 donneurs d’ordre : Automobiles Ligier ;
Inergy, Alcoa, Fenwick Linde, Allevard Rejna, John Deere, Schefenacker, Hutchinson, PSA,
Aixam Méga, Kubota, Eberspacher, Mecaplast, Microcar, Renault Agri, Bosal, Seg Samro, Tl
Automotive, Jtekt Europe, Key Plastics International, AW Europe, Lear Corporation,
Freudenberg Meillor SAS, Sneci.




Les « EQUIP AUTO OEM Meetings » incluent également un cycle de conférences au cours
duquel constructeurs et équipementiers exposeront leur stratégie internationale d’achat :

Conférence d'ouverture (en anglais) :

Renault-Nissan Purchasing Organization : « Stratégi e achats RNPO»

Pierre DOLSAN - Vice President Purchasing Strategy ~ and International Development
Mardi 16 octobre-10h00 - Auditorium Jean Théves — Salle 402

Conférence par un équipementier automobile de rang 1 sur sa stratégie d'achats
Mardi 16 octobre (aprés-midi) - Auditorium Jean Théves — Salle 402

Conférence par un équipementier automobile de rang 1 sur sa stratégie d’achats
Mercredi 17 octobre (matin) - Auditorium Jean Theves — Salle 402

Conférence de cléture (en anglais) :

PSA Peugeot Citroén : « Les nouveaux défis de lafi  liere automobile »
Denis MONGUILLET - Directeur du Projet Global Sourc  ing

Mercredi 17 octobre -15h00 - Auditorium Jean Théves — Salle 402

A noter également , la « Korea Auto Day » : Rencon tre avec Hyundai Motor.
Jeudi 18 octobre 11h00 — Salles 6C13/6C14 (mezzanine hall 6)



Un double objectif : Transmission et Recrutement

Répondre de maniere dynamique aux problématiques majeures des secteurs Réparation et
Distribution que sont la transmission d’entreprise et le recrutement des collaborateurs, telles
sont les ambitions des « B.E.R ».

Fondé sur le principe des « petites annonces », ce nouveau format de rencontres entre
professionnels ou futurs professionnels du secteur automobile constitue une premiere sur
EQUIP AUTO.

Recrutement : EQUIP AUTO, en partenariat avec les principaux organismes de travail
temporaire, de recrutement et de recherche d’emploi (privés et publics), diffuse des
annonces de demandeurs d’emploi sélectionnés selon des criteres d’expérience, de
géographie, de profil. Le public présent, composé de chefs d'entreprises pré-inscrits
(formulaire d’inscription en ligne sur www.equipauto.com), répond aux annonces pertinentes
a l'aide d'un boitier électronique. Deés la fin de I'événement, la liste des répondants est
remise a I'annonceur : la rencontre peut avoir lieu sur le salon I'aprés-midi méme.

BER Recrutement : Vendredi 19 Octobre a 9H30 (salle de conférence Hall 3)

Transmission : EQUIP AUTO, partenaire des principaux cabinets spécialisés dans la
transmission d’entreprise, diffuse des annonces de vente ou d’'achat d’affaires en distribution
et/ou en aprés-vente automobile. Le public pré-enregistré répond et la mise en relation
s’effectue sur le méme mode.

BER Transmission d’entreprise : Samedi 20 octobre a 9h30 (salle de conférence Hall 3)
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« Ateliers Futurs Pros » : Enseigne recherche jeune diplome.

Permettre aux jeunes en formation dans la filiere automobile d’accéder a un haut niveau
d’'information métier et, peut-étre, a un premier emploi : c’est la mission des « Ateliers Futurs

Pros ».

Accueillant les jeunes de six écoles spécialisées dans les formations initiales de la
profession, les Ateliers seront animés par les représentants des principaux réseaux d’'aprés-
vente automobile, indépendants et constructeurs, et regroupés par métiers.
Trois d'ateliers auront lieu le mercredi 17 octobre

* Réparation rapide et Centres autos

* Réseaux de carrossiers et de mécanique.

« Constructeurs et réseaux de marque ;
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Programme thématique arrété 31 ao(t 2007 sous rése  rve de modifications

CoOLLOQUE CARROSSERIE

Organisé par la F.F.C. et le G.I.A.C.

Les réseaux en questions : bonnes et mauvaises prat  iques
Jeudi 18 octobre 9H30 - Auditorium Jean Theves — Salle 401
Acces libre et gratuit

CONFERENCE ENSEIGNEMENT SUPERIEUR

Organisée par la F.I.LE.V.

Equipementiers Automobiles : Des métiers passionnan ts au service d’'une industrie
performante
Vendredi 19 octobre 9h30 — Auditorium Jean Théves — Salle 401

BOURSES D’ECHANGES RELATIONNELS

Bourse d’Echanges Relationnels dédiée au Recrutemen t, pour les professionnels a la
recherche de personnel.
Vendredi 19 octobre 9H30 - Espace Avenir dans le Hall 3

Bourse d’Echanges Relationnels dédiée a la Transmis  sion d’Entreprise, pour les
professionnels désireux de céder ou d’acheter une e ntreprise.
Samedi 20 octobre 9H30 - Espace Avenir dans le Hall 3

Inscriptions sur: www.equipauto.com
Et sur site 30 mn avant I'ouverture des BER
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Focus PAYs

« Deux conférences dédiées aux développements internationaux d’'EQUIP AUTO en Algérie et
en Russie.
Acces libre et gratuit

Algérie : La croissance au Sud de I'Europe
Etude du marché Algérien et développement EQUIP A UTO ALGERIA
Mardi 16 octobre 11h00 — Salon d’Honneur

Russie : Panorama des marchés automobiles en Russi e
Etude du marché Russe et présentation d’ EQUIP AUTO  MOSCOW
Jeudi 18 octobre 14h30 — Salon d’Honneur
Traduction simultanée

« Présentation du marché automobile local : son poids économique et ses perspectives de
développement.
Acces libre et gratuit

Turquie
Mardi 16 octobre (aprés-midi) — Salon d’Honneur

Grande-Bretagne
Séminaire CAT : Le marché de I'Aprés-Vente en Grand e-Bretagne.
M. Chris Oakham de Trend Tracker
Mardi 16 octobre (aprés-midi) — Club International

Honarie
Hungarian Subcontracting Day : Les opportunités de la sous-traitance des

équipementiers hongrois.

M. Laszl6 Bogdanovits, General Secretary de la MAJOSZ (Association Hongroise des
Equipementiers pour Véhicules)

Mercredi 17 octobre 11h00 — Club International

Afrigue du Sud
L’Afrique du Sud : un fournisseur mondial de pieces automobiles de qualité.
Mercredi 17 octobre 15h00 — Club International

Corée
Korea Auto Day : Rencontre avec Hyundai Motor.
Jeudi 18 octobre 11h00 — Salles 6C13/6C14 (mezzanine hall 6)

Flandres

Flanders Investment & Trade
Jeudi 18 octobre (apres-midi)— Hall 5 Allée S Stand 106.
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CONFERENCES OEM MEETINGS

Destinées aux équipementiers de rangs 2, 3 et +.
Acces gratuit sur inscription
En anglais

Conférence d’ouverture (en anglais) :

Renault-Nissan Purchasing Organization : « Stratégi e achats RNPO»

Pierre DOLSAN - Vice President Purchasing Strategy  and International Development
Mardi 16 octobre-10h00 - Auditorium Jean Theves — Salle 402

Conférence par un équipementier automobile de rang 1 sur sa stratégie d’achats
Mardi 16 octobre (aprés-midi) - Auditorium Jean Théves — Salle 402

Conférence par un équipementier automobile de rang 1 sur sa stratégie d’achats
Mercredi 17 octobre (matin) - Auditorium Jean Theves — Salle 402

Conférence de cléture (en anglais) :

PSA Peugeot Citroén : « Les nouveaux défis de lafi  liere automobile »
Denis MONGUILLET - Directeur du Projet Global Sourc  ing

Mercredi 17 octobre -15h00 - Auditorium Jean Theves — Salle 402

ATELIERS FUTURS PROS

Ateliers destinés aux éleves en formation initiale. Animés par Emmanuel Taillardat
Trois ateliers le mercredi 17 octobre (espace Avenir Hall 3)
* réseaux constructeurs,

e centres autos
e enseignes de réparation indépendante.
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CONFERENCES TECHNOLOGIQUES

Destinées aux ingénieurs et techniciens de I'automobile elles sont gratuites et libres d’acces. 4
conférences technologiques organisées en partenarait avec la SIA pour lesquelles la « vision
meécatronique » sera prise comme thématique transversale.

Traduction simultanée francais-anglais.

Voir et étre vu : les derniéres innovations en écla  irage et signalisation
Lundi 15 octobre — 15h00- Salle 311A (mezzanine hall 3)

Transmissions : de nouvelles technologies pour I'op timisation du GMP
Mardi 16 octobre — 15h00- Salle 311A (mezzanine hall 3)

Le moteur a combustion interne : évolutions récente s pour réduire les émissions
Mercredi 17 octobre — 15h00- Salle 311A (mezzanine hall 3)

AUTOSAR : un standard au service des architectures électriques/électroniques du
véhicule
Jeudi 18 octobre — 15h00- Salle 311A (mezzanine hall 3)

7 autres conférences technologiques Péle Technologi e de Pointe

Les pbles de compétitivité a I'heure du bilan
Lundi 15 octobre (apres-midi) - Salle 311B (mezzanine hall 3)

Les systemes d’'aide a la conduite
Mardi 16 octobre (aprés-midi) - Salle 311B (mezzanine hall 3)

Electronique automobile : de la conception a la mai ntenance
Mercredi 17 octobre (journée) - Salle 311B (mezzanine hall 3)

Les dernieres innovations en matiere de sécurité
Jeudi 18 octobre (matin) - Salle 311B (mezzanine hall 3)

Journée de la voiture communicante
Vendredi 19 octobre (journée) - Salle 311B (mezzanine hall 3)

Sous réserve :

Quel avenir pour les réparateurs face a la sophisti  cation des véhicules ?
Samedi 20 octobre (matin) - Salle 311B (mezzanine hall 3)
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AUTRES EVENEMENTS

CONFERENCE DAKAR
Sports Mécaniques , Activateurs de Business ?
Lundi 15 octobre — 16h00 — Cceur du hall 3

CONFERENCE de la COMMUNAUTE d’A GGLOMERATION de CERGY PONTOISE
Cergy-Pontoise, un territoire pour le secteur autom obile, proche de paris et de
I'aéroport

Mercredi 17 octobre -11h00 — Salle 513 (hall 5)
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Animation phare de I'édition 2007 du salon, I'espace « Sport & Innovation » du Hall 1, verra,
sur plus de 1700 m2, la mise en scene de ces 2 grands themes. Totalement dédié au public,
ce nouvel espace est concu pour la détente, la surprise et la découverte.

EQUIP AUTO accueille, pour la 1lére fois, les organisateurs du DAKAR ®. Au programme,
dans I'ambiance d'un bivouac de course grandeur nature - 1000 m2-, des interventions
techniques et des démonstrations réalisées par les partenaires de ce rallye de
renom : opérations de démontage/remontage de pneus en quelques secondes,
démonstrations de collages ultra-rapides et autres tours de main..... .

Des animations ponctuées de challenges : les visiteurs pourront par exemple participer aux
Chronos d'or avec, a la clé, remise de prix aux plus rapides.

Les organisateurs du Dakar® tiendront également une conférence pendant le salon :
"Dakar®, activateur de Business" (Lundi 15 octobre — 16h- Cceur du Hall 3).

Innovation oblige, les 24 produits ou services en « sélection officielle » dans le cadre des
Grands Prix dEQUIP AUTO sont a I'honneur sur un circuit « Découverte », a la fois
pédagogique et ludique. Ces fleurons de I'innovation pourront ainsi étre dévoilés et expliqués
au plus grand nombre.

lls seront en outre projetés sur un « mur sensitif » ou « sensitive Wall » qui permettra au
public d’ « appeler » un produit et de piloter une image par le geste.

NB : Liste des produits et services présélectionnés dans le fichier « Grands Prix Internationaux de
I'lnnovation Automobile » inclus dans ce CDRom.
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EQUIP AUTO 2007 réserve un accueil personnalisé a ses visiteurs internationaux et met
I'accent sur leur confort de visite.

Au sein du Club International, en mezzanine du Hall 4, les visiteurs étrangers pourront
bénéficier d’'un espace « business » incluant des bureaux privatifs pour leurs rendez-vous
d’'affaires, un accés internet, un kiosque de presse internationale (presse professionnelle,
économique et quotidienne), ainsi que d’'un espace « détente ».

Les délégations de visiteurs internationaux pourront étre accueillies dans leur langue par
des experts de I'automobile qui les guideront dans leur visite en fonction de leur centres
d’intérét.

Enfin, certains « focus pays »* présentant le marché automobile local, son poids
économique et ses perspectives de développement s’y dérouleront selon le calendrier
suivant :

Grande-Bretagne (Séminaire CAT)
Mardi 16 octobre (aprés-midi) — Club International

Hongrie
Mercredi 17 octobre 11h00 — Club International

Afrigue du Sud
L’Afriqgue du Sud : un fournisseur mondial de pieces automobiles de qualité.
Mercredi 17 octobre 15h00 — Club International

* cf liste des focus pays dans le programme des conférences
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PRESIDENT d’ EQUIP AUTO
Armand BATTEUX

DIRECTION d’ EQUIP AUTO
Mario FIEMS

DIRECTION COMMERCIALE
Francis PEGUES

COMMUNICATION
Isabelle CACHELOT

RELATIONS PRESSE
Anne PLANTIE-ROUX

Clémentine LEVASSEUR

014909 4264
fpegues@comexpo-paris.com

0149096127
icachelot@comexpo-paris.com

0149096478/06758258 8
aplantie@comexpo-paris.com

0149 09 60 57
clevasseur@comexpo-paris.com

SITE INTERNET : www.equipauto.com
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Du lundi 15 au samedi 20 octobre 2007 - De 9h a 18h

PARC D’EXPOSITIONS DE PARIS-NORD - VILLEPINTE
COMMENT Y ALLER ?

Par avion

De ROISSY CHARLES DE GAULLE :

* Navettes EQUIP AUTO : elles assurent la liaison directe (aller-
retour) entre l'aéroport Charles de Gaulle et le salon, toutes les 20
mn de 8h30 a 11h30 et de 16h30 a 19h.

* Aérogare 1 : utiliser la navette ADP jusqu'a la gare RER “aéroport
Charles de Gaulle” puis le RER direction Paris jusqu'a la station
Parc des Expositions.

* Aérogare 2 : prendre les tapis roulants a I'extrémité des terminaux
2C et 2D et rejoindre la gare TGV-RER, puis le RER direction Paris
jusqu'a la station Parc des Expositions.

D'ORLY:
1) Prendre Orlyval jusqu'a Antony, puis le RER direction aéroport
Charles de Gaulle et descendre a la station Parc des Expositions
2) Prendre Orlybus jusqu'a Denfert-Rochereau, puis le RER, direction
aéroport Charles de Gaulle et descendre a la station Parc des
Expositions

Parle TGV:
Arrivée a la gare "Aéroport Charles de Gaulle 2 - TGV- RER".
Prendre le RER, direction Paris jusqu'a la station Parc des Expositions.

Par le RER.
Prendre la ligne B, direction Roissy Charles de Gaulle a l'une des

stations suivantes :
Port Royal, Luxembourg, Chételet ou Gare du Nord, jusqu’a Parc des

Expositions.
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Par la route.

Si vous venez du Nord, par I'Al, prenez la sortie "ZI Paris Nord II" et
suivez le fléchage "Parc des Expositions - Visiteurs".

e Sivous venez de Paris, sortez Porte de la Chapelle, prenez I'Al en
direction de Lille, puis la sortie A104 et suivez le flechage "Parc des
Expositions - Visiteurs".

* Sivous venez du Sud, par I'A6, prenez le périphérique Est, quittez-
le a Porte de Bagnolet, empruntez l'autoroute A3, direction Lille,
sortie A104 et suivez le fléechage “Parc des Expositions - Visiteurs".

TARIFS PUBLICS

* Par Internet avant salon : 20 €

e Par Internet et sur place pendant salon : 40 €

* Anciens visiteurs (OEM) : 15 € (sur place ou internet)
e FEtudiants: 8 €

PARKING

e Parking visiteur :P1, P2, P3, P8, P9, P11 et P12

o0 10€TTC lajournée
o 2,50€TTC /heure

Parking presse : Pel- 200 places
Gratuit — Contremarque a demander au service de presse en
amont du salon

ACCREDITATION PRESSE

e Les accréditations presse se font par le biais du site Internet d’EQUIP
AUTO : www.equipauto.com (rubrique presse).

e Les journalistes qui souhaitent obtenir un parking presse doivent en
faire la demande au service presse (de préférence par email) :
aplantie@comexpo-paris.com
clevasseur@comexpo-paris.com

CATALOGUE:

30 € (catalogue seul)
30 € (CD rom seul)
50 € (catalogue + CD rom)
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A 4 # N
EQUIP AUTO
2007
8 h 00 —9h30: Conférence de Presse Officielle EQ UIP AUTO

A partir de 9h30 :

11h00 :

12h30- 14h00 :

14h00 -18h00 :

18h30- 21h00 :

2007
Salon d’'Honneur — Hall 6

8h00- 8h30 : Café d’'accueil et Enregistrement des
journalistes non pré- enregistrés

8h30 — 9h30 : Conférence de Presse Officielle EQUIP  AUTO
- Intervention de M. Armand Batteux, Présidentdus  alon
- Intervention de M. Mario Fiems, Directeur dusalo n

Visite libre du salon

Inauguration du salon par M. Hervé NOVELL |
Secrétaire d’'Etat auprés de la Ministre de 'lEconom  ie, des
Finances et de I'Emploi et Chargé des Entreprises e tdu
Commerce extérieur.

Déjeuner de Presse (organisé autour d'un buffet
déjeunatoire - Salles 611 a 615)

Visite libre du salon

SQIREE EQUIP AUTO : L'INNOVATION EN
FETE

18h30- 19h30 : GRANDS PRIX INTERNATIONAUX DE
L'INNOVATION AUTOMOBILE :

Cérémonie de remise des Prix

19h30-21h00 : soirée du salon
Cocktail dinatoire et animations
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